MARKTEN

Beleggers slepen
De Veste voor de
rechter

Een groep van veertig beleggers
daagtvermogensbeheerder De
Veste voor de rechter. De Bredase
onderneming spiegelde parti-
cipanten te hoge rendementen
voor toen zij geld staken in een
beleggingsfonds met tweede-
hands Amerikaanse levensverze-
keringen. De deelnemers eisen
een schadevergoeding. De Veste
ontkent de aantijgingen en wei-
gert een eerder ingediende claim
te betalen, meldt de vorige week
gepubliceerde jaarrekening.
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MARKTEN

Beleggers slepen vermogensbeheerder
De Veste uit Breda voor de rechter

Erik van Rein
Amsterdam

Een groep van veertig beleggers daagt
vermogensbeheerder De Veste voor de
rechter. De Bredase onderneming spie-
gelde participanten veel te hoge rende-
menten voor toen zij geld staken in een
beleggingsfonds met tweedehands Ame-
rikaanse levensverzekeringen. De deel-
nemers eisen nu een schadevergoeding.

De Veste ontkent die aantijgingen en
weigert een eerder ingediende claim te
betalen, zo staatin de vorige week gepu-
bliceerde jaarrekening van het bedrijf.
Daarom verschijnen de beleggers en de
onderneming van algemeen directeur
Jack van Oosterbosch, bekend van het
televisieprogramma Business Class, in
november voor de rechter.

‘Ze hadden geen verstand van het pro-
duct dat ze aanboden’, stelt claimadvo-
caat Rein Philips van procesfinancierder
Redbreast over de uitbatersvan het beleg-
gingsfonds. Philips vertegenwoordigt de
stichting van participanten in het fonds.
De groep van veertig, die zo'n €4 mln in
het product stak, vertegenwoordigt vol-
gens de advocaat zo’n 80% van het totaal
aantal beleggers in het fonds.

Volgens de raadsman had het bestuur
moeten weten dat ze de voorgespiegelde
rendementen nooit gingen halen. ‘Verder
is de beleggers heel lang voorgehouden
dat alles goed ging terwijl allang duide-
lijk was, of had moeten zijn, dat dat niet
zowas’, zegt de advocaat. Maar Van Oos-
terbosch noemt de claim van beleggers
‘eenraadsel’.

Het conflictgaatallemaal over het Dou-
ble Benefit Fund dat door De Veste werd
geopend in 2007. Beleggers die hieraan
meededen, stopten minimaal een halve
ton in tweedehandslevensverzekeringen
of ‘life settlements’. Daarvoorisin de Ver-
enigde Staten een levendige markt.

Het principe van een investering in deze
verzekeringen is simpel: beleggers kun-
nen geld verdienen aan de dood van een
ander. Een Amerikaan die weet dat hij bin-
nenkort overlijdt, kan zijn levensverzeke-
ring tegen een korting van de hand doen.

Het pand van vermogensbeheerder De Veste in Breda

De verkoper krijgt dan bij leven een deel
van het geld dat eigenlijk pas nazijn over-
lijden wordt uitgekeerd.

Vermogensbeheerders kopen deze
doodspolissen, bundelen ze en maken
erzo een beleggingsproductvan. Een be-
legger die er geld in steekt, betaalt de pre-
mie van de nog geldige verzekering door
tot het moment dat de Amerikaan over-
lijdt. Op dat momentwordt de hele waar-
de van de levensverzekering uitgekeerd
aan de belegger.

Volgens De Veste konden beleggers flin-
ke rendementen verwachten, blijkt uiteen
brochure van het Double Benefit Fund.
De vermogensbeheerder schermde met
nettoresultaten tussen de 12% en 17% op
jaarbasisin de belegging met een ‘goede’
risico-rendementsverhouding.

‘Alleen toen kwam de crisis’, zegt Van
Oosterbosch. Volgens hem stortte de
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markt voor levensverzekeringen in. Bo-
vendien deed zich een ander probleem
voor: de Amerikanen die hun polissen
verkochten, bleven langer leven dan ver-
wacht. Het betekende meer premie beta-
len en dus een lager rendement. ‘Dan heb
je enkele ingrediénten waardoor het ren-
dement dat we voor ogen hadden uitein-
delijk niet is behaald.’

Maar er ging meer mis. Zo bleekin 2014
dat één polis in het fonds waardeloos af-
liep omdat de premie niet op tijd werd
betaald. Dat gebeurde overigens buiten
de schuld van De Veste om, oordeelde de
rechter eerder. En jaar later liep er nog een
verzekering waardeloos af — eveneens
vanwege een onbetaalde premie.

Toch snapt Van Oosterbosch niet waar-
om beleggers in verzet komen. Uiteinde-
lijk ging het gehele fonds in de verkoop.
Beleggers zagen geen megarendement

Jack van Oosterbosch

terug, maar wel hun hele inleg plus een
kleiner rendement over de hele looptijd
— al is onduidelijk hoe hoog dat rende-
ment precies is.

Advocaat Philipsvindt dat niet genoeg.
De Veste had de verwachtingen voor het
fonds veel eerder naar beneden moeten
bijstellen, net als de beheervergoeding
van 2% per jaar.

Voor De Veste is de claim niet de eni-
ge juridische procedure, want er heerst
allanger onvrede onder beleggers over de
gangvan zaken. Sommigen stapten naar
derechter, nietaltijd met succes. Zowerd
een claimvan beleggers in het Diana Tra-
ding Fund vorig jaar afgewezen. Zij stel-
den dat De Veste te weinig aan risicoma-
nagement deed, maar de rechterwees een
schadevergoeding af.

Op dit moment loopt er naast de zaak
rond het Double Benefit Fund nog een an-
dere procedure, zegt Van Oosterbosch.
Daar wil hij weinig over kwijt, behalve dat
hetgaatover een belegger die veel geld ver-
diende bij De Veste, maar ‘meent dathem
onrechtis aangedaan’.

Philips noch Van Oosterbosch wil mel-
denwelke schadevergoeding de beleggers
inlevensverzekeringen eisen. Volgens de
directeur gaat het om een groot bedrag.
De Veste houdt uit voorzorg een voorzie-
ning aan van drie ton, maar of dat gelijk
is aan de claim wordt waarschijnlijk pas
duidelijkals de rechter de zaak behandelt
in november.



